
Workshop 

Aktives Verkaufen

27. Februar 2012 in Hamburg

Es ist uns allen bewusst, wie wichtig der Produktverkauf für den wirtschaftlichen 
Erfolg eines Institutes ist, aber genau hier bremsen wir uns oft selbst aus oder 
wissen nicht, wo und wie wir im Kundengespräch mit welchen Argumenten und 
Vorgehensweisen ansetzen können, ohne aufdringlich zu wirken. In unserem 
Workshop möchten wir Ihnen Möglichkeiten aufzeigen, wie Sie…

Neukunden gewinnen

neue Werbemedien nutzen

Produktverkäufe steigern

profitabler arbeiten

Montag, 27. Februar 2012

von 18.00 – 20.30 Uhr



Die Veranstaltung ist kostenlos. Getränke und ein kleiner Imbiss werden gereicht. Aus 
organisatorischen Gründen bitten wir Sie, sich so bald als möglich anzumelden, 
spätestens jedoch bis zum 10. 02. 2012. Den genauen Veranstaltungsort teilen wir 
Ihnen mit der Seminarbestätigung, zwei Wochen vor dem Seminartermin mit. Weitere  
Infos  unter Tel. 06227-539970. 

Bitte faxen Sie uns die Anmeldung ausgefüllt zurück Fax: 06227-5399729, oder senden Sie 
eine Nachricht per e.mail.

Sie möchten gerne mehr über unsere Produkte und Leistungen erfahren? Gerne senden 
wir Ihnen ausführliches Informationsmaterial zu.

-------------------------------------------------------------------------------------------

Verbindliche Anmeldung zur Veranstaltung in Hamburg am 27. Februar  2012

Ich komme zum Workshop.  Ich bringe noch _____Person/en mit.

Bitte schicken Sie mir ausführliches Infomaterial zu.

Name: ________________________________   

Institut: ________________________________  

Strasse: ________________________________

PLZ /Ort: ________________________________

Tel. Nr.: ________________________________

Datum____________                           Unterschrift____________


